
La nueva cumbre de la ONU sobre 
cambio climático buscará, de nuevo, 
un acuerdo sobre la reducción de CO

2

ENERGÍA
Las herramientas tecnológicas 
permiten gestionar el consumo 
eléctrico de forma ‘inteligente’

Los interesados en instalar placas 
fotovoltaicas en su casa o empresa 
cuentan ya con soluciones integrales

MONOGRÁFICO. HACIA UN MODELO SOSTENIBLE el Periódico 30 de septiembre del 2015

Tiempo para
la renovación 

E 
l problema del cambio climático 

responde al modelo del pez 

que se muerde la cola, y parece que 

cada vez va dando círculos a mayor 

velocidad. El calentamiento global va 

a provocar cada vez más fenómenos 

meteorológicos extremos, como 

la ola de calor que ha sufrido tanto 

España como Europa este verano. 

¿Y qué sucede cuando las altas 

temperaturas aprietan? Que los aires 

acondicionados funcionan a pleno 

rendimiento, con el consiguiente 

incremento de la demanda eléctrica. 

Por ejemplo, el consumo se disparó 

un 13,3% durante la primera 

quincena de julio, según datos 

de Red Eléctrica. Y como gran 

parte de esta electricidad proviene 

de los combustibles fósiles, se 

continúan vertiendo a la atmósfera 

grandes cantidades de gases de 

efecto invernadero, causantes 

precisamente de ese aumento de la 

temperatura media del planeta.

¿Cómo se acaba pues con 

este círculo vicioso? La respuesta 

hace tiempo que está clara: con 

el incremento de las energías 

renovables, a lo que se debe sumar 

medidas de eficiencia energética. 

En diciembre, la comunidad 

internacional vuelve a reunirse en 

una cumbre de Naciones Unidas 

para intentar llegar a un acuerdo 

sobre medidas de acción que 

permitan evitar que la temperatura 

media suba por encima de los 2 

grados. Como ya llevan varios años 

con reuniones similares y nunca se 

han superado los intereses políticos 

y económicos, no hay muchas 

razones para el optimismo, aunque 

sí existe cierta esperanza. 

El planeta posee la tecnología, 

solo falta voluntad real. Greenpeace 

asegura que casi dos tercios de la 

electricidad global podrían provenir 

de energías renovables para el año 

2030 y que, además, esto generaría 

muchos más puestos de trabajo 

de los que ofrece hoy la industria 

del carbón. Pero, seguramente 

por un conglomerado de intereses 

que la ciudadanía no acaba de 

entender, se siguen poniendo 

trabas al desarrollo de las energías 

renovables, especialmente 

en España, donde se han 

reducido las primas y existen 

recargos económicos sobre el 

autoconsumo energético. Y el pez 

sigue mordiéndose la cola.M
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Menos emisiones. Central térmica de ciclo combinado 
Castelnou Energía, en Teruel, del grupo Engie.

Xavi Datzira II MONOGRÁFICOS

H
ace ya tiempo que el pro-

tocolo de Kioto sobre el 

cambio climático espera un 

sucesor que sea capaz no 

solo de renovar el compromiso sobre 

reducción de gases contaminantes de 

los países firmantes, sino también su-

mar a aquellos que no lo ratificaron, co-

mo Estados Unidos. De hecho, ante la 

constante falta de consenso, se decidió 

prolongar este acuerdo hasta el 2020, 

aunque pueda estar desfasado en mu-

chos aspectos. Se acepta ya que el ca-

lentamiento global es un hecho, y se ha 

fijado como límite una subida de entre 

1,5 y 2 grados centígrados, pero para 

mantenerse por debajo de esas cifras 

se debe iniciar ya mismo una transición 

hacia un mundo con bajas emisiones de 

carbono y, al mismo tiempo, resiliente, 

es decir, con capacidad de superación. 

Algo que solamente será posible con 

un acuerdo creíble, duradero y ambicio-

so. La comunidad internacional tendrá 

una nueva oportunidad de conseguirlo 

en una nueva cumbre de Naciones Uni-

das, esta vez en París del 30 de noviem-

bre al 1 de diciembre. El camino hacia 

esta nueva reunión, la llamada Cop21, 

ya ha empezado con toda una serie de 

reuniones previas, donde parece que 

los países participantes se han puesto 

de acuerdo en, como mínimo, una cosa: 

es urgente actuar. “El año 2015 de-

be significar una evolución hacia un 

mundo sostenible”, aseguró Laurent 

Fabius, presidente de la cumbre. 

GRANDES CUESTIONES. En una 

reunión previa celebrada en septiem-

bre, los 57 países participantes han 

empezado a identificar “zonas de en-

cuentro sobre las grandes cuestiones 

políticas del futuro acuerdo”. Si bien 

esto no puede significar nada, ya que 

los intereses económicos tendrán un 

peso enorme, estos primeros encuen-

tros permiten identificar cuáles serán 

los temas claves a debatir. En primer 

lugar, una vieja conocida como es la 

mitigación de las emisiones de gases 

de efecto invernadero. Es decir, com-

promisos cuantificables por parte de los 

países con vista al periodo 2025-2030 

y que permitan contener el aumento de 

la temperatura por debajo de 2 grados 

con respecto a los niveles preindustria-

les. Esto significaría más apoyo a las 

energías renovables o a opciones fósiles 

menos contaminantes, como las cen-

trales de ciclo combinado. 

Ligado a ello –los países subdesa-

rrollados piden las mismas oportuni-

dades de industrializarse que los que 

tuvieron los estados occidentales– se 

encuentra el concepto de fomento de 

la capacidad. Se trata de destinar fon-

dos y tecnologías (envío de expertos, de 

estudios, tecnología…) por parte de los 

países desarrollados para ayudar a los 

países en vías de desarrollo. 

Aparte, también se hablará en París 

de cómo hacer frente a las pérdidas y 

a los daños relacionados con las reper-

cusiones del cambio climático. Dichas 

repercusiones incluyen fenómenos ex-

tremos –huracanes y las olas de calor– y 

fenómenos lentos, como elevación del 

nivel del mar y desertización. Por ello, 

también se deben analizar las medidas 

de adaptación para reducir el impacto 

del cambio climático.

Y finalmente se encuentra el tema de 

la financiación, que debe alcanzar los 

100.000 millones de dólares en 2020. 

Para evitar debates eternos sobre esta 

cifra, se ha solicitado un informe a la 

OCDE para contar con una transparen-

cia real sobre las cifras y las metodolo-

gías. “Debemos tener un estudio muy 

serio e irrefutable para saber en qué 

punto estamos. Dará credibilidad al 

compromiso y a la trayectoria, por-

que si se ponen en duda constante-

mente las cifras, la discusión se hace 

muy difícil”, recalcó Fabius.M

Gas natural. Un paisaje de Navarra, donde 
Enagás tiene un punto de conexión con Francia. 

MIDCAT

Un tercer enlace con Francia permitiría avanzar 
hacia la integración del mercado del gas

Una interconexión 
gasista clave 
para Europa

Darío Reina II MONOGRÁFICOS

L
a península Ibérica es un ejem-

plo en materia de seguridad de 

suministro gasista, gracias a 

sus plantas de regasificación 

y a sus conexiones directas con países 

productores, en el norte de África. Es-

ta fortaleza en cuestión de gas natural 

podría ser aprovechada por el resto de 

la Unión Europea, con el impulso del 

proyecto de interconexión con Francia, 

MidCat. De esta manera, nuestro país 

contribuiría de forma decisiva a reforzar 

la seguridad de suministro de la UE y 

poder hacer frente a eventuales crisis de 

abastecimiento, como las situaciones 

vividas en conflictos como los de Rusia 

y Ucrania.

El proyecto MidCat es una vía de 

aprovisionamiento clave para avanzar 

en la integración del mercado del gas 

europeo y supondría un incremento de 

la competitividad, de manera que to-

dos los europeos, con independencia 

de donde estén, puedan tener acceso 

a la energía a un precio similar.

MidCat ha sido considerado como 

Project of Common Interest (PCI) de la 

Unión Europea y ayudaría a posicionar 

a España como país de tránsito hacia el 

resto del continente. Las interconexio-

nes entre estados miembros se han 

convertido en el centro de la política 

energética europea y en asunto priori-

tario para la consecución del mercado 

interior de la energía.

Se ha involucrado directamente a las 

instituciones europeas porque se reco-

noce que el aislamiento energético es 

un problema de ámbito europeo y se 

ha determinado que la Comisión Eu-

ropea tomará medidas urgentes para 

garantizar una interconexión mínima del 

10% en el año 2020 y de un 15% de 

interconexión en el 2030. 

ROL DE ENAGÁS. Otro de los pro-

yectos de interconexión gasista clave 

para la seguridad de suministro del con-

tinente es el gasoducto Trans Adriatic 

Pipeline (TAP), donde Enagás tiene un 

16% de participación. Tanto en MidCat 

como en TAP, la compañía puede des-

empeñar un papel fundamental como 

experta en el sector y como Transmis-

sion System Operator (TSO) o, lo que 

es lo mismo, operador independiente 

certificado por la Unión Europea.

Enagás puede aportar su experiencia 

de más de 45 años en la construcción, 

operación y mantenimiento de infraes-

tructuras gasistas y contribuir en la 

creación de un mercado único del gas 

natural en Europa, en línea con los ob-

jetivos de la UE en materia de seguridad 

del abastecimiento energético, lucha 

contra el cambio climático y para favo-

recer la competitividad de las empresas 

europeas.M

PRÓXIMA CUMBRE DE LA ONU EN PARÍS

La comunidad internacional intentará alcanzar de nuevo un compromiso 
para evitar que el calentamiento global supere el límite de los 2 grados 

Otra oportunidad para 
lograr un acuerdo sobre 
el cambio climático 

bLos países deben 
fi jar la reducción 
de gases de efecto 
invernadero para el 
periodo 2025-2030 

LAS CLAVES

bTambién tomar 
medidas para 
adaptarse y superar 
fenómenos extremos 
meteorológicos

bTAP es otro de 
los proyectos clave 
para la seguridad 
de suministro



Publicidad
MIÉRCOLES

30 DE SEPTIEMBRE DEL 2015 
el Periódico 3



4 Páginas especiales
MIÉRCOLES

30 DE SEPTIEMBRE DEL 2015
el Periódico

Sostenibilidad medioambiental. 
Aerogeneradores en un parque eólico.

J. M. II MONOGRÁFICOS

E l concepto inteligente se ha ido 

instaurando con solidez en casi 

todas las áreas del conocimiento 

y la tecnología, y muy particularmente 

en los sectores productivos industriales 

y empresariales así como también en 

el energético, como consecuencia de 

clientes cada vez más preocupados por 

implantar medidas de ahorro, eficiencia 

y gestión de un activo que representa 

una partida clave de sus cuentas de 

resultados. 

Basándose en su profundo conoci-

miento del mercado y en las más no-

vedosas herramientas tecnológicas, 

Axpo Iberia ha desarrollado toda una 

estrategia denominada La Conexión 

Inteligente, orientada específicamente 

a las pymes con el objetivo primordial 

de dotar al empresario de las claves 

necesarias para gestionar y controlar 

su consumo energético. 

Aunque los factores que determi-

nan la competitividad de una empresa 

pueden variar en función de su sector 

productivo, el consumo energético se 

configura en la mayoría de los casos 

como una pieza clave para garantizar su 

sostenibilidad en el medio y largo plazo. 

El concepto Conexión Inteligente de 

Axpo engloba toda una serie de servi-

cios orientados a optimizar las condicio-

nes de suministro, gestión y consumo 

de la energía contemplando distintos 

factores como el precio (cómo pode-

mos reducir la factura energética), las 

modalidades de contratación (precio 

fijo, indexado, fórmulas personaliza-

das), el ahorro (eficiencia energética), 

el control del consumo (instrumentos de 

gestión y telemedida) o la responsabili-

dad con el medioambiente (certificación 

de origen 100% renovable).

A lo largo de los últimos años, Axpo 

ha ido reorientando poco a poco su mo-

delo de negocio, inicialmente focalizado 

en grandes consumidores de energía, 

hacia clientes con menor consumo que 

reclaman soluciones globales y perso-

nalizadas a sus necesidades energé-

ticas. En ese sentido, la estrategia de 

La Conexión Inteligente supone un gran 

reto a la hora de mantener los valores 

diferenciales de Axpo, basados en un 

servicio personalizado y adaptado a las 

necesidades y requerimientos específi-

cos de cada cliente, a un sector mucho 

más amplio del mercado. 

PRIORIDAD. “Son muchas las 

nuevas comercializadoras que se 

han especializado en el segmento 

de pequeños consumidores, pero 

en Axpo tenemos como prioridad el 

mantenimiento de relaciones a largo 

plazo con nuestros clientes, lo que 

implica que nos tomamos muy en 

serio su energía y lo ponemos de 

manifiesto a través de una oferta de 

productos diferenciales y un trato 

excelente. En este sentido, hemos 

desarrollado productos novedosos 

y una red comercial de agentes con 

un gran conocimiento del mercado 

que nos permitirá multiplicar nues-

tros clientes en los próximos años”, 

argumenta Ignacio Soneira, director ge-

neral de Axpo Iberia. “Nuestra filosofía 

de servicio, garantía y calidad nos ha 

permitido crecer de forma sostenida 

y firme desde hace más de una dé-

cada, y seguirá siendo nuestro valor 

diferencial para nuestros clientes, 

independientemente de su tamaño 

o consumo”, añade.

Desde su implantación en el mer-

cado ibérico en 2002, Axpo Iberia ha 

ido ampliando poco a poco sus líneas 

de negocio en España y Portugal, cu-

briendo en la actualidad un amplio aba-

nico de servicios: comercialización de 

electricidad y gas; gestión de energía 

para productores de régimen especial; 

Centro de control de generación y des-

pacho delegado (Cecogel); productos 

estructurados y trading de electricidad, 

biomasa y CO
2
.M

bOfrecer un servicio 
personalizado
y adaptado a los 
requerimientos
de cada cliente

EL RETO

NUEVA ESTRATEGIA

bAxpo ofrece un conjunto de herramientas 
para facilitar la competitividad de las pymes

Una gestión 
inteligente para la 
factura eléctrica
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Sostenibilidad. Presentación de la solución Smart Solar de 
Iberdrola, la semana pasada en la sede de la empresa en Bilbao.  

Xavi Datzira II MONOGRÁFICOS

M
uchas personas interesa-

das en instalar placas fo-

tovoltaicas, tanto a nivel 

doméstico como empre-

sarial, se encontraban con un camino 

complicado por delante, tanto a nivel 

técnico como burocrático. Ahora tienen 

una opción que allana el terreno. Y es 

que Iberdrola presentó la semana pa-

sada en su sede de Bilbao una solución 

integral para potenciar el desarrollo de 

la energía solar fotovoltaica en España. 

Se trata de Smart Solar Iberdrola, un 

paquete integrado que incluye el dise-

ño, montaje y puesta en marcha de una 

instalación solar a medida, además de 

la financiación, asesoría, mantenimien-

to integral, gestión y supervisión de la 

planta a través de herramientas web y 

aplicaciones on line.  

Una solución que se podría definir co-

mo de llave en mano, que está dirigida 

a clientes domésticos con viviendas 

unifamiliares, pymes, regantes o gran-

des empresas que podrán, en primer 

lugar, descubrir sin compromiso si la 

energía solar es una alternativa eficiente 

para ellos. En caso afirmativo, podrán 

generar y consumir su propia energía 

eléctrica, optimizando el consumo y 

mejorando la eficiencia energética de 

su instalación. Asimismo, la empresa 

ofrece la energía de respaldo necesaria 

en el caso de que, en algún momento, 

no se produzca suficiente energía.

  Smart Solar Iberdrola cuenta con 

la colaboración de los principales fabri-

cantes de este tipo de equipos y las 

mejores empresas proveedoras del 

servicio de instalación y mantenimiento, 

así como de aseguradoras y entidades 

financieras de primer nivel. Es decir, la 

compañía ofrece todo lo que se nece-

sita de cara a conseguir que la energía 

solar sea una alternativa eficiente para 

un hogar o negocio.

EN TIEMPO REAL. Mediante las 

diferentes herramientas web y aplica-

ciones, los clientes podrán disponer en 

su móvil, en tiempo real, de información 

sobre el estado de su instalación solar, 

la producción diaria de la misma y la 

evolución histórica de la energía con-

sumida, entre otros asuntos.  

El lanzamiento de esta novedosa pro-

puesta de Iberdrola supone un nuevo 

paso en su compromiso histórico con el 

desarrollo sostenible y el medioambien-

te, plasmado en su liderazgo mundial 

del sector de la energía eólica, al pro-

mover la instalación de infraestructuras 

energéticas que no emiten dióxido de 

carbono (CO
2
). En este sentido, Iber-

drola ha presentado también un nuevo 

producto comercial dirigido a los que 

ya están generando energía solar fo-

NUEVO PRODUCTO INTEGRAL DE IBERDROLA

Una solución para potenciar 
la energía solar fotovoltaica

La compañía ofrece el diseño, montaje y puesta 
en marcha de una instalación totalmente a medida

b El paquete incluye además la financiación, 
la asesoría, el mantenimiento y la gestión 

b

tovoltaica en España. A través del mis-

mo, la empresa, por un lado, facilita una 

cobertura financiera para que el cliente 

pueda asegurar su rentabilidad y, por 

otro, se hace cargo de las labores de 

mantenimiento de las instalaciones, que 

permitirán que funcionen en condicio-

nes operativas óptimas.

Esta cobertura financiera consiste en 

la fijación, de manera personalizada, de 

un precio de venta garantizado por la 

energía generada, gracias al cual el pro-

ductor fotovoltaico dejará de depender 

de la incertidumbre del mercado, en el 

que dicho precio varía diariamente. De 

esta forma, Iberdrola le aporta al clien-

te la tranquilidad de recibir un ingreso 

estable que le permite recuperar paula-

tinamente su inversión. Adicionalmente, 

el usuario podrá contratar un servicio 

de mantenimiento integral de la planta 

solar, de cara a asegurar el funciona-

miento óptimo de la misma. 

Así, mediante el abono de una cuota 

mensual, Iberdrola mantiene la insta-

lación del productor de energía en las 

mejores condiciones técnicas posibles 

para optimizar su rendimiento. Fuentes 

de la empresa consideran que esta nue-

va propuesta podría interesar a unos 

62.000 pequeños productores fotovol-

taicos de todo el territorio español. 

CAMBIO DE MODELO. Con ambas 

novedades, la compañía quiere dejar 

claro que su vocación de servicio va 

más allá del mero suministro energético 

y se adentra en el ámbito del asesora-

miento personalizado. Iberdrola quiere, 

además, seguir siendo impulsora del 

cambio de modelo, como ya hizo hace 

15 años con su apuesta pionera por 

la eólica, gracias a unas innovadoras 

propuestas tanto para productores fo-

tovoltaicos como para todos aquellos 

clientes que quieran convertir al sol en 

su principal fuente energética.

Al cierre del primer semestre del año 

2015, Iberdrola contaba en toda Espa-

ña con 15,6 millones de contratos, un 

3,5% más que en el mismo periodo del 

año anterior, con un suministro ener-

gético asociado de 29.833 gigavatios/

hora. De dichos contratos, el 74% –más 

de 11,5 millones– estaba en el merca-

do libre, mientras que en el regulado 

quedaba el 26% restante (unos 4,1 

millones). Asimismo, y de cara a dar a 

cada cliente la opción de ser atendido 

por el canal que encuentre más conve-

niente en cada momento, ha habilita-

do los medios digitales más modernos 

añadiendo a la página web corporativa 

(www.iberdrola.es) el canal de clientes 

de Twitter y el perfil de clientes en Fa-

cebook. Al mismo tiempo, ha seguido 

incrementando en los últimos años su 

red de establecimientos en todo el país, 

que ya cuenta con 440.M

dLa nueva solución integral para 

poner en marcha y gestionar 

una instalación de energía solar 

fotovoltaica de Iberdrola es válida a 

distintos niveles y usuarios. Por un 

lado, para aquellas personas que 

disponen de una casa unifamiliar 

y quieren apostar por las energías 

renovables tanto desde el punto de 

vista del benefi cio medioambien-

tal como del ahorro económico.  

Desde la compañía explican que 

el montaje resulta sencillo y que 

solamente se necesita un espacio 

libre en un tejado orientado al sur 

o en el suelo. El resto de compo-

nentes –inversor, batería, contador 

de generación y contador de red– 

ocupan un espacio reducido y se 

pueden colocar en cualquier sitio.  

La instalación es parecida para 

las empresas, aunque con un 

volumen de placas mayor. En todo 

caso, Iberdrola efectúa un estudio 

personalizado y completo de la so-

lución que mejor se adapta a cada 

compañía. Por otro lado, el sistema 

Smart Solar de Iberdrola también 

encaja con las necesidades de los 

regantes, ya que la instalación de 

placas fotovoltaicas permite utilizar 

energía renovable para extraer agua 

de pozos y luego canalizarlas para 

el riego por goteo o aspersión.

Para hogares, empresas 
y campos de regadío

LAS UTILIDADES
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